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SAINT-POL.DE-LEON

« Nous souhaitions disposer
du meilleur TMS du marché,
doté de fonctionnalités
spécifiques a la gestion de

CAS CLIENT trésorerie, qui ne soient pas
. _ . proposées par les outils
La Sica choisit la solution généralistes tels que les ERP
myDiq pason pour ou les logiciels comptables.»
tfransformer sa gesﬁon de Sébastien GEULIN - Directeur
. . Administratif et Financier, la Sica
tresorerie
La Sica en chiffres
ol 20 650 Millions d’€

producteurs de légumes frais

et de plantes d'ornement filicles Chiffre d'affaires groupe

Un géant de Pagriculture bretonne en recherche constante de progres et
d’innovation

Créée en 1961 et basée & Saint-Pol-de-Léon en Bretagne, la Sica (Société d'Initiatives et de Coopération
Agricoles) s’est imposée comme un acteur majeur de I'agriculture moderne et durable. Regroupant plus de
800 producteurs locaux, la Sica est le fer de lance de marques reconnues telles que « Prince de Bretagne »
pour les légumes frais et « Kerisnel » pour les plantes d’'ornements. Engagée dans une démarche d’agriculture
responsable, la Sica promeut activement 'agriculture biologique, la réduction du gaspillage alimentaire et

la préservation de I'environnement. La Sica génere un chiffre d’'affaires entre 220 et 240 millions d’euros,
emploie 250 salariés au travers de ses 20 filiales de tailles variées., le chiffre d’affaires consolidé du groupe
afteint 650 millions d’euros, notfamment gréce a son réle d’actionnaire majoritaire de Brittany Ferries.
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Moderniser la trésorerie a I’échelle du
groupe

En 2015, la Sica a entamé un ambitieux projet de
modernisation de ses opérations financieres.

Lobjectif ? Créer une plateforme unique capable de
centraliser la gestion de trésorerie de ses 20 filiales. Malgré
Fadoption d’un premier TMS reconnu sur le marché, des
limitations sont rapidement apparues :

» Périmétre fonctionnel restreint, notfamment en matiere
de prévisions de frésorerie

+ Manque de flexibilité
« Service client peu réactif
» Absence d’accompagnement personnalisé

Face a ces défis, la Sica s’est mise en quéte d’une solution
plus adaptée, capable de répondre a ses besoins et d’évoluer
avec elle. De plus, pour pallier ces limitations fonctionnelles, le
groupe a parallelement mis en place un outil complémentaire
de prévisions de trésorerie, congu pour fonctionner avec le
TMS existant.

Diapason, un partenariat sur mesure

Sur les conseils avisés du cabinet Majordom Connect, la Sica
a sélectionné le TMS myDiapason. Jean-Frangois Lespagnol,
Fondateur de Majordom Connect, explique ce choix : « Ce
qui nous a définitivement convaincus avant de proposer
myDiapason a la Sica, c’est non seulement le contact
humain que nous avons eu avec des équipes dotées d’une
haute expertise métier mais aussi la promesse d’une
solution adaptée aux besoins du client. »

Le défi était de taille : déployer le nouveau TMS en
quelques mois seulement, lancien systeme devant étre
décommissionné fin avril 2024.

Une transformation accélérée et réussie

mydiapason.com

« A ’horizon 2025,
Diapason couvrira
I'intégralité de nos
besoins en matiere de
gestion de trésorerie,
tout en proposant un
accompagnement
beaucoup plus
personnalisé que celui
offert par 'éditeur
précédent. Ce projet

a permis de revitaliser
la modernisation du
systeme d’information
de trésorerie en
s‘associant a un
partenaire de confiance
sur le long terme. »

Sébastien GEULIN, Directeur

Administratif et Financier, la Sica

Le projet s’est concrétisé avec le déploiement réussi de la solution myDiapason, une solufion intégrée.
* La gestion centralisée de la trésorerie du groupe est désormais supervisée de maniere efficace.
+ La gestion des liquidités et 'automatisation des flux bancaires sont pleinement opérationnelles.
« Pautomatisation, le contréle et la validation des paiements sont assurés avec précision.

Des 2025, le groupe projette d’étendre les capacités de sa plateforme financiere. Cette évolution ambitieuse
prévoit lintégration d’outils de pointe en matiere de prévisions de trésorerie, de détection et prévention des
fraudes, ainsi que de rapprochement comptable automatisé.


http://www.ca.com
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mydiapason.com

Facteurs clés de succes

Une collaboration éclair et un
déploiement sans interruption :
les équipes Diapason ont
travaillé main dans la main avec
la Sica pour implémenter le TMS
dans des délais serrés- moins de
4 mois-, assurant une transition
en douceur sans aucune
interruption fonctionnelle.

Un outil évolutif et
sécurisé qui d’adapte au
développement de la Sica :
Diapason se distingue par
son agilité et sa capacité
d’adaptation. La solution offre
un niveau élevé de controle,
de sécurité et de conformité,
tout en restant flexible pour
accompagner la croissance
future de la Sica.

Un partenariat visionnaire :
pour anticiper 'avenir de la
gestion de trésorerie, Diapason
se positionne comme un
partenaire pérenne et agile,
proche de ses clients. Cette
proximité permet @ la Sica

de s’équiper des dernieres
innovations technologiques et
d’adopter des processus de
gestion de trésorerie toujours
a la pointe, parfaitement
alignés a ses enjeux financiers
et a la stratégie globale de
Forganisation.

Les solutions myDiapason

7[@ payment

@quuidify

Maitriser & Piloter
les flux financiers au quotidien

Sécuriser les paiements
& lutter contre la fraude & chaque étape du P2P

A propos de Diapason

Pionnier du Treasury Value Management, Diapason transforme la
frésorerie en centre de création de valeur. Congue par d’anciens trésoriers
et utilisée par +20 000 professionnels, notre plateforme myDiapason
allie standardisation et flexibilité pour optimiser 'ensemble des ressources
financiéres et accompagner la croissance des enfreprises.

d)iapason

Think Treasury, Add Value.
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Plus d’information : mydiapason.com - Suivez-nous sur LinkedIn
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